SCHENKER

Key Account Manager
Oslo — Region @st

Til var markedsavdeling pa Alnabruterminalen i Oslo saker vi ny Key Account Manager.

Sentrale arbeidsoppgaver:
e Aktivt & oppsgke og inngd avtaler med nye kunder

e Oppfolging av eksisterende kundeportefglje

e Bygge og vedlikeholde gode kunderelasjoner

¢ Gjennomfgre planlagte aktiviteter i henhold til godkjent handlingsplan
o Eget budsjett- og resultatansvar

@nsket bakgrunn, kvalifikasjoner og personlige egenskaper:
e Salgserfaring, dokumenterte gode salgsresultater

e Forhandlingsvant
e Malrettet, kommersiell og resultatorientert
e Engelsk skriftlig/muntlig

Vi tilbyr:
e Hayt aktivitetsniva i et godt arbeidsmiljg med solid kompetanse

¢ Allsidige og utfordrende arbeidsoppgaver i en spennende organisasjon i stadig utvikling
e Lognn etter avtale med bilordning og pensjons- og gruppelivsforsikring

Naermere opplysninger om stillingen faes ved henvendelse til Marit Dyrli, Salgsleder KAM
tlif. 908 20 882, marit.dyrli@dbschenker.com eller Salgssjef Atle Kristiansen tIf. 952 57 956,
atle.kristiansen@dbschenker.com

Sweknad med CV, merket ” Key Account Manager” sendes til:

SCHENKER AS
Personalavdelingen
Postboks 292 Alnabru
0614 Oslo

Merket: KAM Oslo
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